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Caso I: Servicios intragrupo internacionales

Consideraciones relevantes parala DJIR 2019:

Matriz
(Estados
Unidos) - Obligacién de consignar “informacion relativa al “Test de
beneficio”: ¢ A qué se refiere?
Servicios _ »
administrativos - ¢ Es posible contar con toda la documentacion de
US$ 1 MM sustento que requiere la norma?
Detalle de costos y gastos, y % de rentabilidad en
A 4 que incurre el prestador del servicio.
Compafia A
(Peru) . - : s
¢,Los servicios son de bajo valor agregado”
Supuestos: - En caso de no contar con esta informacion, ¢ Qué hacer

- Durante el 2018, compafiia A (Peru) recibe servicios con la deduccion del gas_to er? la P,‘]IR? ¢Se contara con
administrativos por US$ 1 MM de su Matriz (Estados ella al momento de una fiscalizacion?
Unidos). Se hizo retencién de 30% al momento del pago.

- La documentacién con que se cuenta es un contrato de

- 5 C6 2
servicios y una factura por US$ 1 MM. ¢Como queda el WHT"

- La matriz indica que esta en capacidad de proporcionar
mayor informacion en caso de una fiscalizacion.



Caso 2: Servicios intragrupo locales — Bajo valor
anadido

Efectos DJIRL 2018:
Companfia B

(Pera)
- Compaiiia A puede tomar como gasto

deducible solo US$ 875 k (equivalentes
al costo + 5% de B)

Sgrv.‘c.‘ots . - Compafifa A debi6 adicionar US$ 125 k
aaministrativos en Ia DJ'R 2019

Us$ 1 MM
- Compaiiia B, ¢ puede reconocer el
v ajuste bilateral y deducir US$ 125 K en
su DJIR 20197
Compafia A . : : e
. - ¢ Es distinto el impacto si el analisis si se
(Peru) : :

realiza antes del cierre contable?

- ¢lmpacto en PTU?

Supuestos:

- Durante el 2018, compafia A (Peru) recibe servicios administrativos
por US$ 1 MM de su vinculada Compaiiia B (Peru).

- Estos servicios cuentan con toda la documentacién requerida por la
norma, incluido un documento de sustento del Test de Beneficio. Se
identifica que Compafiia B obtuvo un margen de 20% Yy los servicios
entran dentro del concepto de bajo valor agregado




Caso 3: Servicios intragrupo locales

. Efectos DJIRL 2018 de las contrapartes:
Servicios de

limpieza Clientes

vinculados (Peru ., ) ..
( ) - Informacion relativa al test de beneficio

Compafiia C

- - ¢Los servicios son de bajo valor
(Peru)

agregado?

Clientes no - En caso afirmativo, ¢ se encuentran a
Servicios de vinculados valor de mercado? ¢ es posible utilizar
limpieza (Pert) una comparacion interna de precios o de
margenes para demostrarlo? ¢,como
gueda el limite de costo mas 5%?

Supuestos:

- Compafiia C (Peru) tiene como actividad principal la prestaciéon de
servicios de limpieza de instalaciones.

- Durante el 2018 prest6 servicios a clientes vinculados (20%) y no
vinculados (80%).

- El precio cobrado a vinculados es el mismo que cobra a no
vinculados.

- La rentabilidad que obtiene, tanto con vinculados como con no
vinculados es de 20% sobre costos y gastos.




Caso 4: Moneda funcional

Supuestos:
- Compaiiia X es un trader de commaodities

- Compra productos en US$ de proveedores no EEFF 29}8 En US$ TC En s/
vinculados locales Compainia X
Ventas

- Exporta productos en US$ a clientes vinculados
Costo de ventas

- La politica de PT del grupo multinacional indica que sus
traders venden a vinculadas a un precio equivalente al
costo mas 5%, que esta en linea con lo que pactan
terceros en el mercado.

- Sus EEFF Auditados se expresan en US$ de acuerdo
con el criterio de moneda funcional Utilidad operativa

- Para fines locales, la compafiia no esta autorizada a UO/CT
llevar contabilidad en moneda extranjera, por lo que
presenta su DJIR en S/.

Problematica DJIRL 2018:

- Informe 088-2018 SUNAT: En opinion de la Administracion Tributaria, se debe hacer el analisis de PT sobre los
EEFF en S/.

- ¢Como lidiar con esta situacion en la DJIRL 20187 ¢ Qué consecuencias tendria trabajar con los EEFF en
US$? ¢ Cual es la mejor solucion practica?



Caso 5: Compraventa Internacional

Empresa

. C AT . :
Vinculada —_—) O el — Cliente (3ro )
(Exterior)

Supuestos: Efectos DJIRL 2018:

v' La Compafiia A en Perd compra mercaderia a su parte v' ¢ Qué metodologia puede ser utilizada?
Vinculada en el exterior para su venta a clientes 3ros. en el - Local: MNT (RSV) o PR
Peru. - Exterior: MNT (MSCT) o CI

v' Los clientes 3ros. Pueden pertenecer a diversos sectores
en la cadena de produccion y comercializacion, nosonsolo  v' ;Qué ajustes podrian ser aceptados?

clientes finales. - Local:
v' La Compafiia A en Peru ha tenido que afrontar una - Exterior:
competencia importante de empresas que comercializan
productos procedentes de China y de otros paises, lo que v ¢Tenemos algun riesgo conocido sobre criterios de la
la ha llevada a generar campafas importantes de ventas SUNAT?

para lo colocacién de sus productos.

v La Compaiiia A ha obtenido una pérdida en su rentabilidad  v* ¢ Podria generarse algin impacto en Aduanas? Los
operativa sobre sus costos totales. No obstante ha bienes son tangibles y pagan derechos aduaneros.
obtenido una rentabilidad acorde con el mercado a nivel de
rentabilidad bruta.



Caso 5: Compraventa Internacional

Distribuidor
Completo

Adquiere productos para

Su posterior reventa y

distribucion
Funciones

Realiza funciones de
marketing, incluyendo la
definicion de estrategia

Gestiona niveles de
inventarios

Posee titularidad de

Activos productos

Mantiene un nivel de
activos acorde al nivel de
actividad

Asume riesgos de
crédito, inventario y tipo
de cambio, asi como
riesgo de precio

Riesgos

Distribuidor de
riesgo limitado

Adquiere productos para
Su posterior reventa y
distribucion

Realiza funciones
limitadas de marketing

No gestiona inventarios,
su nivel es definido por el
principal

Posee titularidad limitada
Nivel de activo corriente

es limitado, inventarios
bajos

Riesgos de crédito,
inventario y tipo de

cambio bajos

Agente
(mandato sin
representacion

Ofrece productos de un
proveedor a un tercero

No realiza funciones de
marketing

No gestiona inventarios

Titularidad de productos
limitada o0 momentanea

Nivel de activos
corrientes solo para
mantener la actividad
(gastos operativos)

No asume riesgo de
crédito, inventario o tipo
de cambio de los bienes

Agente
(intermediario)

Ofrece productos de un
proveedor a un tercero

No realiza funciones de
marketing

No gestiona inventarios

No tiene titularidad de los
productos

Nivel de activos
corrientes solo para
mantener la actividad
(gastos operativos)

No asume riesgo de
crédito, inventario o tipo
de cambio de los bienes




Caso 5: Compraventa Internacional

Margen sobre Margen sobre

Comision
costos ventas

Concepto Ratio Berry
Margen bruto sobre
gastos de
operacion (1)

Forma de
retribucion

Margen operativo Margen operativo % de valor de los
sobre costos sobre ventas bienes

Empresas que
Empresas actuan como

dedicadas a la agentes que no Empresas Contratos entre
Comparables

compra y venta de tienen la titularidad distribuidoras terceros
bienes de los bienes
(servicios)

Cuatrtil inferior 102.22% 2.08%
Mediana 127.82% 8.45%
Cuartil superior 144.96% 10.96%

(1) Se expresa como el porcentaje de gastos operativos cubiertos por la utilidad bruta.



Caso 5: Compraventa Internacional

Precios de Transferencia Valoracion Aduanera

Precio Comparable no Controlado Valor de Transaccion

Precio de Reventa Valor de transaccion de mercancia idéntica
Costo Incrementado Valor de transaccion de mercancia similar
Particion de Utilidades Método deductivo

e ape

Residual de Particion de Utilidades Método reconstructivo

Margen Neto Transaccional Método residual o de ultimo recurso




Caso 6: Intangibles

Marketing Intangibles:

L Relacionados con actividades de Trade Intangibles:
Categorizacion marketing, explotacion comercial, tienen
usual importante valor promocional (marcas

registradas, nombres comerciales, lista
de clientes, etc)

Intangibles distintos a un Marketing
Intangible

Mas alla de clasificaciones genéricas, existe la misma obligacion de identificar intangibles
relevantes con especificidad para aplicar el principio de libre competencia.

(i) No existen comparables intangibles

(i) Quien lo usa en operaciones de negocio, espera un
rendimiento futuro mas grande que aquel que obtendria en
ausencia del intangible.

Intangible Unico y Valioso




Caso 6: Intangibles

Principales Ejemplos:

Patentes: Derecho de
exclusividad al propietario
legal por un invento durante
un periodo de tiempo. Si es
intangible.

Derechos bajo contrato y
licencias del Gobierno:
Licencias y concesiones para

explotar recursos naturales
o bienes publicos. Si es
intangible.

-

~
Know-How y Secretos

Comerciales: propiedad de
informacién o conocimiento
que mejora la actividad
comercial. Si es intangible

\- /

Marcas registradas,
nombres comerciales y
Brand: Nombre, palabra,

logo que distingue los
productos y servicios. Si es
intangible.

Goodwill




Caso 6: Intangibles

Propiedad de Intangibles y Transacciones que involucran el desarrollo, mejora, mantenimiento,
proteccion y explotacion de un intangible

Titularidad > La determinacion de la entidad o entidades del
Grupo que se verian retribuidas por la
explotacién de un intangible es crucial.

Propietario Legal

<
<

Retribuciéon

> El propietario puede recibir la retribucién por la

_ explotacién del intangible.
Intangible
> Los otros miembros del Grupo desempenan

Retribucién ‘ [ funciones, utilizan activos y asumen

riesgos para dar valor al intangible y deben
ser compensados por su contribucion bajo
el principio de libre competencia.

Otros Miembros

Desempenfan

Funciones > Aplicacion de los criterios del Capitulo I-1lI
(principio de plena competencia, metodologias

e Asumen riesgos P 'k
y analisis de comparabilidad)

» Emplean activos



Caso 6: Intangibles

Pasos a considerarse
para analizar
operaciones con

intangible involucrados

Identificacion del intangible
usado o transferido definiendo
los riesgos econdmicamente
significativos relacionados al
desarrollo, mantenimiento,
proteccion y explotacion.

Confirmar la consitencia entre
los acuerdos contractuales y la
conducta de las partes
involucradas y determinar la
parte que asume riesgos
economicamente significativos

Alinear la realidad econémica
de las transacciones controladas

con la estructura legal de
intangibles.

Identificacion de acuerdos
contractuales con énfasis en
propiedad legal y riesgos
asumidos

Identificacion de las partes que
llevan a cabo funciones, usan
activos y controlan riesgos
relacionados al desarrollo,
mantenimiento, proteccién y
explotacion.

De ser posible, determinar el
precio de mercado consistente
con las contribuciones de cada

entidad involucrada.




Caso 6: Intangibles

Propiedad del Intangible

Yy Términos cualquier analisis de PT que involucra intangibles.
Contractuales

Derechos legales y términos contractuales son la base de

Los términos de la transacciéon se encuentran en contratos,
registros publicos (registro de marca), correos, etc.

describir roles, responsabilidades (relacionados a
desarrollo, mantenimiento, proteccion y explotacién) y derechos de las

partes involucradas en la transaccidn/ detalle de alocacién de gastos de
entidades relacionadas a los intangibles y forma de pago para las
demas entidades del grupo.



Caso 6: Intangibles

Derecho de uso de intangibles

Ejemplos de intangibles con derecho de uso protegido:

El Derecho de Uso de intangibles Patentes, marcas, derechos de autor.
puede ser protegido por leyes de

Propiedad Intelectual y Sistemas de _ . _

Registro El duefio legal tiene exclusividad y derecho comercial
de uso y puede restringir el uso a terceros. Es posible
gue los derechos se otorguen en un area geograficay
por un periodo de tiempo.

Propiedad vs. Control

El propietario Legal segiin
contrato sera el Basados en circunstancias y
propietario a efectos de hechos, se identificara al
Precios de Transferencia - miembro del Grupo que
Controlay tiene capacidad
de Restringir del intangible
Cuando NO es posible como el propietario Legal

identificar al propietario
legal del Intangible




Caso 6: Intangibles

Asuncion de Riesgos: Tipos de Riesgos del Analisis Funcional de Intangibles

v Riesgos relacionados al desarrollo de intangibles, incluyendo el
riesgo de que 1&D costoso o actividades de marketing podrian
ser no exitosas, y que consideren el tiempo de la inversion.

v" Riesgo de producto obsoleto, incluyendo la posibilidad que
avances tecnoldgicos de competidores puedan afectar
adversamente el valor del intangible.

v" Riesgo de incumplimiento, incluyendo el riesgo de que la defensa
de derechos de intangibles o contra el derecho de otras personas
pueda consumir tiempo.

v" Riesgo de responsabilidad del producto y riesgos similares
relacionados a productos o servicios basados en intangibles;

v" Riesgo de explotacion, relacionado a incertidumbres en relacion
al retorno que generaria el intangible.

¥

Existencia y nivel de riesgo dependera de las
circunstancias de cada caso y la naturaleza del
intangible.




Caso 6: Intangibles

El propietario legal T

tendra participacion . -

en los retornos si. .. Reqltza y controla funaorfes tmp‘ortantes)

relacionados todas las funciones (incluyendo

las a al desarrollo, mantenimiento, proteccion
y explotacion.

v
Provee todos los activos, incluyendo fondeo,
necesario para el desarrollo
mantenimiento, proteccion y explotacion.

Asume todos los riesgos relacionados al |

desarrollo mantenimiento, proteccion y
explotacion.




Caso 6: Intangibles

Transacciones que involucran el uso o transferencia de intangibles

Transacciones que involucran la
transferencia o el derecho en intangibles

Transacciones que involucran el uso de

intangibles en relacién a la venta o
provision de servicios

/

—

v

Transferencia de intangibles o derechos en
intangibles: Venta de Intangibles, Licencias
exclusivas de intangibles, Licencia o
transferencia similar de derechos limitados para
el uso de intangibles sujeto a restricciones.

Transferencia de intangibles combinados:
Intangibles Farmacéuticos que incluyen
patentes, marketing, marcas.

Transferencia de intangibles o derechos en
intangibles junto con otras transacciones del
negocio: combinacién con activos o con
servicios.

Provision de servicios que incluyen el desarrollo
0 adquisicion de intangibles, software y know-
how.




Caso 6: Intangibles

Métodos y Técnicas de Valorizacion

Antes de utilizar otras metodologias se deben revisar
la posibilidad de aplicacion de los métodos de Precio
de Transferencia PCNC o Residual de Particion de
utilidades.

Limitacion PCNC: Definicion de “Intangible

Valioso” en LIR.

Las técnicas de valuacion financiera tales como el
valor presente del Flujo de Caja Descontado (FCD)
podrian ser utilizadas como herramientas utiles en
estimar el valor del intangible, tomando en
consideracion el principio de libre concurrenciay los
lineamientos de la OECD.

MPU

MRPU
MMNT

X <X X X X



Caso 6: Intangibles

Puntos a tener en
cuenta para
metodologia del FCD

Proyecciones financieras: Precisién de proyecciones financieras

Tasa de crecimiento: El patrén probable del crecimiento de ingresos
y gastos debe analizarse en base de experiencias de la industria y la
empresas con productos similares

Tasa de descuento: Debe reflejar el valor temporal de dinero,
riesgo de los flujos de efectivo proyectado, caracteristicas del
contribuyente, tasa de impuestos

WACC*.

WACC: Costo medio ponderado de capital.

Vida atil: Los flujos de efectivo resultantes de la explotacion del
intangible debe proyectarse sobre la vida atil del sujeto intangible y
sus caracteristicas

Impuestos: Precision en los efectos fiscales proyectados en el flujo de caja

20



Caso 6: Intangibles

RLIR (Articulo 110) — Analisis de Comparabilidad

Forma contractual de la transaccion

Grado de proteccion y beneficios futuros

@ Duracion del contrato

ﬂm Forma de las prestaciones

21



Caso 6: Intangibles

Hard to value intangible

1. Parcialmente desarrollado

2. Explotacién en el futuro

3. Novedosos y unicos

4. Pueden utilizarse para el desarrollo o la mejora de otros intangibles

5. Pago global

Las proyecciones de flujos o ingresos

No existen comparables fiables

futuros en la valorizacidon son inciertas

Dificil predecir un nivel de éxito Dificil demostrar el precio

22



Caso 6: Intangibles

BEPS (Accion 8)

Definir qué es

un intangible

Alinear
beneficio con
cadena de
creacion de
valor

Asegurar la
correcta
distribucion de
beneficios
asociados a la
transferencia o uso
de intangibles

Desarrollar reglas
o meétodos de
valoracion
especiales para el
caso de los
intangibles
dificiles de
valorar

23



Caso 6: Intangibles

Supuesto: e

Analisis del PCNC con Comparables Externos
Swiss Co es una entidad que tiene propiedad del intangible Muestra: Regalias por uso de marcas
pero no tiene personal para su manutencién, haciendo uso de Modalidad de Retribucién: % de las Ventas netas

la gestion realizada de Parent Co, matriz del grupo
multinacional localizada en Estados Unidos. Peru Co es una
subsidiaria distribuidora de bienes manufacturados por el
grupo. Peru Co incurre en gastos de marketing que luego son

Regalia % de

Contratos Comparables
ventas netas

refacturados a Parent Co.
Cuartil inferior 2.50%

El soporte y definicion de lineamientos de defensa y 4.00%
mantenimiento de la marca en todos los mercados es definido Cuartil Superior 6.00%
por Parent Co. Parte analizada 5.00%

Conclusion:

La regalia pactada por Peru Co con su vinculada se encontré
dentro del rango intercuartil determinado por la muestra de
contratos independientes utilizados en el analisis como
comparables.

¢La regalia debid existir en un primer momento? ¢Se debe
pagar a Swiss Co?



	Declaración Jurada Informativa Reporte Local 2018
	Caso 1: Servicios intragrupo internacionales
	Caso 2: Servicios intragrupo locales – Bajo valor añadido
	Caso 3: Servicios intragrupo locales
	Caso 4: Moneda funcional
	Caso 5: Compraventa Internacional
	Caso 5: Compraventa Internacional
	Caso 5: Compraventa Internacional
	Caso 5: Compraventa Internacional
	Caso 6: Intangibles
	Caso 6: Intangibles
	Caso 6: Intangibles
	Número de diapositiva 13
	Número de diapositiva 14
	Caso 6: Intangibles
	Número de diapositiva 16
	Número de diapositiva 17
	Transacciones que involucran el uso o transferencia de intangibles
	Número de diapositiva 19
	Número de diapositiva 20
	RLIR (Artículo 110) – Análisis de Comparabilidad
	Hard to value intangible
	BEPS (Acción 8)
	Caso 6: Intangibles

